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Jakie powody (osobiste/biznesowe/inne) kierowaty Pani de-
cyzjq o sprzedazy swojego laboratorium?

Pojawienie sie na rynku lubelskim duzych laboratoriéw siecio-
wych stanowito powazng konkurencje dla naszego nieduzego
laboratorium. Coraz trudniej byto konkurowac ze stale obniza-
nymi przez konkurencje cenami badan oraz ich szeroka ofertg
z zakresu diagnostyki laboratoryjnej. Réwniez rosngce wyma-
gania lokalowe i sprzetowe stawiane laboratoriom, w swietle
zmieniajgcych sie ciggle przepiséw, stanowity dla nas powazny
problem. Brakowato $rodkéw finansowych na dostosowanie
pomieszczen do wymaganych standardéw jak réwniez na
wymiane aparatury. Poza tym w matej firmie, oprécz pracy
diagnostycznej, trzeba samemu prowadzi¢ sprawy kadrowe,
ksiegowe, bhp, zaopatrzenia firmy we wszystkie niezbedne
materiaty, opracowywac¢ wymagane procedury, pozyskiwac
nowych klientéw, dbac o juz posiadanych, itd. Ogrom stawia-
nych wymagan, stale zmieniajace sie przepisy — to wszystko
powoduje, ze przychodzi taki moment, w ktérym naprawde
bardzo trudno pogodzi¢ prace diagnosty i wtasciciela odpo-
wiedzialnego za funkcjonowanie firmy.

Dlaczego DIAGNOSTYKA? Co szczegdlnie zwrdcito Pani
uwage w ofercie DIAGNOSTYKI i ktore jej elementy byty
najbardziej interesujace?

Rozmowy na temat pozyskania ,,inwestora strategicznego”
prowadzitySmy z réznymi firmami dziatajagcymi w zakresie
diagnostyki laboratoryjnej. DIAGNOSTYKA okazata sie jedyng
firma, ktéra zechciata zainwestowa¢ w nasze laboratorium,
nasz zespot pracownikdw. Pozostate firmy interesowato jedy-

nie przejecie naszych kontrahentéw i ewentualnie 1-2 oséb
z 7-osobowej zatogi. DIAGNOSTYKA zaoferowata nam mozli-
wos¢ rozwoju pod egida duzej, ogdlnopolskiej firmy.

Jak ocenia Pani przebieg rozméw i negocjacji z reprezen-
tantami DIAGNOSTYKI, ich doswiadczenie branzowe, pro-
fesjonalizm w dziataniu i decyzyjnos¢ biznesowa?

To sg bardzo profesjonalne osoby, ktére posiadajg wiedze nie
tylko z zakresu marketingu ale réwniez z obszaru zwigzanego
z catym funkcjonowaniem laboratorium. Moja wiedza z za-
kresu prowadzenia biznesu, w stosunku do ich wiedzy, byta
niewielka, ale nigdy w czasie rozméw nie odczutam z tego
powodu dyskomfortu. Cierpliwie i doktadnie odpowiadali na
nasze pytania i watpliwosci.

Jakie byty Pani najwigksze obawy zwigzane ze sprzedaza
firmy?

Najbardziej batam sie czy jako wspdtwiascicielki nie utracimy
pracy. Obawy dotyczyty réwniez warunkdéw zatrudnienia dla
naszych pracownikéw.

Co stanowito dla Pani najwieksze wyzwanie podejmujac
wspodtprace z DIAGNOSTYKA juz jako osoba fizyczna?

Pomimo wczesniejszej wspotpracy z firmg DIAGNOSTYKA,
duza trudno$c stanowito dla mnie osobiscie zorientowanie sie,
do kogo mam zwracac sie z konkretnymi sprawami. Chce tutaj
szczegdlnie podziekowac Panu Maciejowi Bednarczykowi, kté-
ry wykazat sie ogromnym zrozumieniem, cierpliwoscig i nie-
oceniong pomocg W uzyskaniu potrzebnych informacji.
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Co personalnie dla Pani zmienito sie na lepsze po sprzedazy
laboratorium?

W jakim obszarze skorzystata Pani najbardziej decydujac sie
na zwigzanie z DIAGNOSTYKA?

Powierzenie mi stanowiska Z-cy Dyrektora Regionu stanowi
dla mnie ogromne wyzwanie. Dzieki szkoleniom organizowa-
nym przez DIAGNOSTYKE zdobywam wiedze z zakresu umie-
jetnosci kierowniczych. Caty czas pogtebiam réwniez swoja
wiedze z zakresu mikrobiologii (jestem specjalistg Il stopnia
w zakresie mikrobiologii klinicznej). Jest dla mnie wazne i sa-
tysfakcjonujace, ze pomimo wielu trudnosci, nasze laborato-
rium rozwija sie (rosnie ilos¢ wykonywanych badan, przybywa
nowych kontrahentéw, otwieramy nowe punkty pobran na
terenie miasta, zmienia sie zaplecze techniczne laboratorium),
aja mam w tym udziat. Skorzystatam réwniez pod wzgledem
finansowym. W DIAGNOSTYCE mam lepsze zarobki niz mia-
tam w TOP-LAB, oraz dostep do dodatkowych pakietéw so-
cjalnych.
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